
我在晋江当“红娘”


科技 “红娘”他为谁牵线？
技术和市场要结缘，总得有⼈牵线搭桥。技术经纪⼈，也被

称为科技“红娘”，助⼒打通科技成果转化“最后⼀公⾥”，于今年7
⽉作为新增职业被列⼊国家职业分类⼤典。

⽆⼼插柳

所谓技术交易，是技术供需双⽅关于技术成果所有权、使⽤
权的交易⾏为。2016年以来，我省出台了⼀系列促进科技成果转
化和技术市场交易的相关政策和配套办法。晋江也很快于2017年
出台相关意⻅。然⽽，政策虽好，对于海峡（晋江）伞业科技创
新中⼼丁敬堂来说，却是“⻔外汉”。在⼀家厦⻔科技服务公司帮助
下，合同起草、发票开具、备案办理等环节最终顺利完成，丁敬
堂第⼀次体会到了技术经纪⼈的专业与价值。



持证上岗
作为企业分管技术的负责⼈，丁敬堂进⼀步思考：如何在加

强⾃身创新能⼒的同时，促成更多科研成果转化，辐射带动整个
⾏业？

“科技创新很不容易，投资每个项⽬都是从零开始。”丁敬堂
说，企业购买技术成果后，前期模拟与实践操作往往差距很⼤，



以⾃动化设备为例，要经过漫⻓的调试过程，才可能实现标准
化。

正是看到技术与市场之间的“鸿沟”，看到各级政府对技术经纪
⼈培养的利好政策，丁敬堂决⼼加强技术经纪⼈团队的培养。
2020年，他参加福建省初级技术经纪⼈培训班，系统学习了技术
转移概论、技术评估评价、技术合同登记、政策法规等课程，取
得初级证书。

“持证上岗，并不意味着你就可以⼀直胜任这⼀岗位。”丁敬堂
明⽩，当好“红娘”，太难了。既要懂技术也要懂市场，要辨别科技
项⽬的技术⽔平发掘技术的应⽤场景，也要寻找合适的合作对
象，才可能促成技术的产业化落地。他们要时时更新储备。

更多空间
“帮助供需⽅对接的科技中介活动其实⼀直存在，往往由掌握

丰富⼈脉和资源的体制内、科研机构或企业有关⼈⼠⾃发开展，



熟⼈‘撮合’，有信任基础。”晋江市科技局⼯作⼈员告诉记者，随
着市场化改⾰的深⼊，技术市场对市场化、专业化、复合型技术
经纪⼈的需求⽇益增强。





福建省新⽵科技咨询有限公司正是成⻓于本⼟的第⼀批省级
技术转移机构。2017年，曾在北京、福州⼯作，拥有国企、⺠企
多⾏业⼯作经验的蔡⽵松回家乡创办了该公司，为⺠营企业参与
军⺠融合发展提供科技服务。“技术转移是⾮常复杂的市场化⾏
为，建设专业化市场化技术转移机构和技术经纪⼈队伍，完善⼈
才评价、激励等机制，才能更好激发⼈才活⼒。”蔡⽵松认为。

“让专业的⼈做专业的事。”晋江市科技局局⻓蒋家兴说，着眼
于供需两端信息不对称、科研成果转移转化难等短板，晋江积极
引进和培育科技服务机构，在引进和培育技术转移机构与技术经
纪⼈等⽅⾯给予政策引导和奖励，充分调动他们的积极性，共同
推动科技成果转移转化。

2020年，晋江设⽴全省⾸个县级技术合同认定登记点。去
年，晋江对促进科技成果转移转化的奖励“再升级”：经技术合同认
定登记的，按其促成实际技术交易额的1%给予奖励，对技术合同
实施完成的，再按其促成实际技术交易额的2%给予奖励，单个项
⽬最⾼不超过20万元，其中获奖励的机构应按不少于50%的⽐例
奖励促成交易的技术经纪⼈。

更多专业⼒量发展壮⼤，更多创新资源汇聚于此。“80后海
归”、⾼级技术经纪⼈孙磊于2021年创办了渡汀科技公司；⽇前我
省⾸次⾯向全国发布2022年度“揭榜挂帅”科技创新公共服务平台
建设项⽬榜单，2020年落地晋江的北京中关村硬创空间正是平台
建设需求牵头单位；去年12⽉，泉州市、晋江市和北京中关村硬
创空间联合成⽴泉州⼈才发展集团，⽬前已与泉州多家企业签订
战略合作协议，并参与承办今年两期技术经纪⼈培训班。

据统计，今年以来，晋江促成科技成果转移转化173项，登记
技术合同⾦额5382万元，兑现研发投⼊分段补助实现翻番。⽬前
晋江共有5家省级技术转移机构，已有来⾃技术转移机构、⾼校、
企业的持证技术经纪⼈300余名。

与此同时，我省正快⻢加鞭完善技术经纪专业职称评审，加
快建⽴符合技术转移和科技成果转化特点的职称评审制度。



⽇渐活跃的技术“红娘”们，正在为技术和市场牵起更多的机
缘，技术转移和科技成果转化，有了更多想象空间。
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